Fondsmaeglerselskabet

agrocura

Salgsansvarlig med erfaring indenfor landbrugsektoren
til Fondsmaeglerselskabet Agrocura A/S

Har du erfaring indenfor landbrugsektoren og lyst til at drive salget i en specialiseret radgivningsvirksomhed
i vaekst? Trives du med at tage styring, skabe fremdrift og felge tingene helt til dors — samtidig med at du
bygger relationer og har let ved dialogen med landmaend? Sa er det maske dig, vi s@ger.

Om stillingen

Som salgsansvarlig hos Agrocura far du en central rolle i vores kommercielle arbejde. Vi afholder mange arran-
gementer, har en stor eksisterende kundedatabase og et betydeligt mersalgspotentiale. Din vigtigste opgave
bliver at sikre, at vi falger systematisk op, far booket de rigtige mgder og skaber momentum i vores salgsproces
— hver uge.

Du kommer til at arbejde taet sammen med ledelse og raddgivere og far stor indflydelse p4, hvordan vi strukture-
rer salgsarbejdet, og hvordan vi sikrer ensartet kvalitet i kundedialogen.

Stillingen kan tilretteleegges som fuldtid eller deltid, og vi tilbyder fleksible arbejdstider, sa jobbet kan passe til
din hverdag og livssituation.

Dine primaere opgaver
- Tage ansvar for opfglgning pa leads fra arrangementer, mgder og kampagner
- Arbejde struktureret i kundedatabasen og identificere mersalgsmuligheder
- Gennemfgre service- og opfglgningsopkald til eksisterende kunder
- Booke mgder til radgivere/kollegaer og sikre tydelig forventningsafstemning
- Fglge op pé afgivne tilbud og sikre fremdrift — ogsa nar det kraever ekstra ryk
- Udvikle og optimere salgs-pipeline, arbejdsgange og salgsmetodik
- Fglge op pé kollegaers kundemgder og sikre ensartet kvalitet i salgsarbejdet
- Coache og sparre med kollegaer om salgsdialog, indvendinger og kundehandtering

Vi forestiller os, at du
- Har erfaring indenfor landbrugsektoren, fx som radgiver, saelger, konsulent, driftsleder eller i en leveran
dgr-/servicevirksomhed til landbruget
- Kender landbrugets beslutningsprocesser og har forstdelse for landmandens hverdag
- Har erfaring med salg, kundeopfglgning eller relationsarbejde
- Trives med at tage styring, skabe fremdrift og falge op konsekvent
« Er steerk i dialogen — bade pa telefon og i mgder — og kan skabe tillid hurtigt
- Kan holde struktur og overblik i pipeline, CRM og aftaler
« Har lyst til at udvikle salgsprocesser og lgfte niveauet sammen med kollegaer
- Kan coache og stgtte kollegaer uden ngdvendigvis at have formelt personaleansvar

Vi tilbyder Har stillingen vakt
- En nggleposition i en specialiseret virksomhed med staerk forankring interesse kan du

i landbruget kontakte:

« Mulighed for hel- eller deltidsstilling med fleksible arbejdstider

- Stor indflydelse pa salgsstruktur, pipeline og arbejdsmetoder Direktgr Hans Vigen
- Teet samarbejde med ledelse og radgivere TIf. 29611813

- En varieret hverdag med bé&de drift, relationer og udvikling Mail hvi@agrocura.dk

. Attraktive vilkar, der matcher ansvar og erfaring
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